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Businessplan - Regio-App

Mein Name ist Marco Reisacher. Ich bin 24 Jahre alt und habe nach meinem Abitur
eine Ausbildung zum Mediendesigner absolviert. Ich habe vier Jahre bei einer Werbe-
aghentur gearbeitet und war ihr vor allem im Bereich Web-Design / Gestaltung von
Internetseiten (Browseranwendung / mobile Anwendungen) fiir verschiedene Kunden

s tatig. In meiner Freizeit kimmere ich mich ehrenamtlich um den Aufbau und den Betrieb
des Internet- und Social-Media-Angebotes meines Sportvereines. Wihrend meiner Arbeit
habe ich an verschiedene FortbildungsmaBnahmen teilgenommen um technisch immer
auf dem Laufenden zu bleiben.

Nachdem die ich in der Corona-Krise seit langerem in Kurzarbeit bin, habe ich ge-

w0 dacht: ,Mensch Marco, jetzt die Gelegenheit, jetzt kiindigst Du und machst Dich selbst-
standig.“ Ich hatte schon lange die Idee eine Plattform fiir regionale Produkte anzubieten.

Auf der Plattform mit dem Namen ,Regio-App“ kann jeder seine Region raussuchen
(nach Postleitzahl oder Entfernung von der Wohnung) und schauen was dort angeboten
wird — oder selbst etwas anbieten. Unternehmen konnen so ihre regionalen Produkte

15 anbieten. Privatleute kdnnen — wie bei einem online-Flohmarkt - ihre Produkte anbieten.
Regionale Produkte und Nachhaltigkeit liegen momentan voll im Trend. Auf dem Handy
soll die Plattform als App heruntergeladen und installiert werden kénnen. Die App soll mit
einem Routenplaner verbunden sein, damit die Kunden das Produkt anklicken kénnen
und sie dann iber die App den Weg dorthin angezeigt bekommen. So eine Geschaftsidee

2 gibt es sicher noch nicht und wird daher von Anfang an erfolg haben

Unternehmen bezahlen eine kleine Grundgebiihr und kénnen dann ihre Produkte an-
bieten. Fir Privatleute soll das Portal kostenlos sein. Nur wenn sie ein Foto einstellen
wollen, dann bezahlen sie eine kleine Gebiir. Die Kunden sollen iiber das Internet und
Social Media auf das Angebot aufmerksam gemacht werden. Eventuell kann man in

2 der Anfangsphase zusétzlich auch Gber klassische Werbung (Zeitungsanzeigen, Flyer,
Plakate...) auf die Plattform aufmerksam gemacht werden.

In der Anfangsphase benétige ich keine Mitarbeiter. Die Idee steht und das technische
Know-how habe ich, um erfolgreich starten zu kénnen. Wenn Mitarbeiter eingestellt wer-
den dann eher im Vertrieb um neue Kunden zu generieren. Denn wenn die technische

w0 Plattform steht geht es im Wesentlichen darum, zu wachsen.

Das kann in der Anfangsphase auch das das Risiko sein, dass es noch nicht geniigen
Kunden gibt, die ihre Produkte auf der Plattform anbieten. Hier muss man eventuell mit
einer langeren Startphase rechnen. Daher ist auch ein groRer Teil des Startkapitals vor-
gesehen um Kunden zu gewinnen und eine anféngliche ,Durststrecke” zu tiberstehen.

1 Die technische ausstattung habe ich im Wesentlichen bereits und kann gleich loslegen.





